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PROFIEL
Commercieel gedreven business developer met 9 jaar ervaring in B2B SaaS en enterprise sales. Bewezen track record in het opbouwen van nieuwe marktsegmenten, het sluiten van strategische partnerships en het realiseren van €12M+ aan jaarlijkse recurring revenue. Sterk in het vertalen van marktanalyse naar concrete go-to-market-strategieën. Ervaring in Nederland, België en DACH-regio.
WERKERVARING
Senior Business Developer  —  mrt 2022 – heden
Exact Software — Delft
1. Bouwde enterprise-segment op van €0 naar €4,2M ARR in 2 jaar door strategische targeting van 50+ mid-market bedrijven.
1. Sloot 3 strategische partnerships met implementatiepartners die samen €1,8M aan pipeline genereerden.
1. Ontwikkelde go-to-market-strategie voor de Duitse markt, resulterend in 14 nieuwe klanten en €920K omzet in jaar 1.
1. Managede een sales pipeline van €8M+ en realiseerde een win rate van 34% op enterprise deals (€100K+).
Business Developer  —  jan 2019 – feb 2022
Salesforce — Amsterdam
1. Genereerde €6,5M aan nieuwe pipeline door outbound prospecting en eventmarketing in de Benelux.
1. Behaalde 128% van jaarlijkse target in 2021 met focus op financiële dienstverlening.
1. Organiseerde 4 executive roundtables met C-level prospects die leidden tot 8 enterprise opportunities.
OPLEIDING
MSc Strategic Management  —  2013 – 2015
Erasmus Universiteit Rotterdam
BSc International Business  —  2010 – 2013
Hogeschool Rotterdam
VAARDIGHEDEN
Pipeline management (Salesforce)  •  Strategische partnerschappen  •  Go-to-market-strategie  •  Enterprise sales (€100K+ deals)  •  Marktanalyse & segmentatie  •  CRM (Salesforce, HubSpot)  •  Onderhandelen op C-level  •  Account-based marketing
CERTIFICERINGEN & EXTRA
•  Salesforce Certified Sales Professional (2020)
•  Miller Heiman Strategic Selling (2021)
•  SPIN Selling gecertificeerd (2019)
