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PROFIEL
Resultaatgerichte sales manager met 10 jaar commerciële ervaring, waarvan 5 jaar in leidinggevende rol. Stuurt een team van 12 accountmanagers aan met een gezamenlijke jaaromzet van €8,5 mln. Behaalt consistent 115-121% van het teamtarget. Sterk in coaching, pipeline management en het opzetten van salesprocesen voor schaalbare groei.
WERKERVARING
Sales Manager Benelux  —  jan 2021 – heden
Exact Software — Delft
1. Leidde salesteam van 12 accountmanagers met een gezamenlijke jaaromzet van €8,5 mln.
1. Behaalde 121% van het teamtarget in 2024 door verbeterde pipelinediscipline en coaching.
1. Reduceerde de gemiddelde salescyclus van 68 naar 42 dagen door procesoptimalisatie.
1. Rekruteerde en onboardde 5 nieuwe accountmanagers die binnen 6 maanden productief waren.
Senior Accountmanager / Teamlead  —  mrt 2017 – dec 2020
KPN Zakelijk — Den Haag
1. Groeide van accountmanager naar teamlead van 6 salesprofessionals.
1. Verantwoordelijk voor €4,2 mln omzet in het MKB-segment.
1. Ontwikkelde een new business-playbook dat door het hele salesteam werd overgenomen.
1. Realiseerde persoonlijk 118% van het target in 3 opeenvolgende jaren.
OPLEIDING
HBO Commerciële Economie  —  2011 – 2015
Hogeschool Rotterdam
VAARDIGHEDEN
Salesleiderschap & coaching  •  Pipeline management  •  Salesforce CRM  •  Forecasting & rapportage  •  Recruitment & onboarding  •  Consultative selling  •  Strategische planning
CERTIFICERINGEN & EXTRA
•  Miller Heiman Strategic Selling (2022)
•  Salesforce Certified Administrator (2021)
•  NIMA Sales-B (2019)
